xportradet Oppnar
orrarna till utlandet

I Orebro lin finns goo exporterande foretag. De kunde vara fler.
Det tycker i alla fall Asa Dreyfus, Exportradets kvinna i Orebro,

som garna hjalper foretag att hitta nya spinnande marknader

utanfor landets granser.

MEN ATT LYCKAS pi en exportmarknad
kriver noggranna forberedelser och sirskilt
for smil foretag kan det innchira stora risker.
Ex

och fung

rrddet kiinner till gropama pa v

rar sum en dérrdppnare fir
u|]a|1d:-.! arer.
— Vi ver vad som keavs tack vare den

erfarenhet som vi samlat pd oss. Den delar vi

girni med oss av, 1 Asa Dreyfus,

EXPORTRADET HAR ARBETAT fram cit
processverktvg, Exportstegen, som hjilper
fiiretagret att forbereda si
ning. Der sker enli

kalla exportstegen, som bestir av dtta frigor

T pd en internatio-

nell 3

It nagot man

som forctagen bir ha tinkt igenom innan de
war vidare.
- Det finns ett enormt behov av are £

rad hos framforallt mindre foretag. Men

man vill, eller kan, inte alltid betala for der,

sager Asa Dreytus.
Och berala behover man inte heller.

Ridgivningen fir helt kostnadsiri.

Med hjilp av Exportridet kan foretager

inventera sin formiga och bygga upp en

strategi for satsningen.
= Man miste kolla are affarsidén hiller.

Har man en vara eller tjinst som iir konkur-

renskraftig? Pa vilket sitt ska den lanse

Vilken marksiad har man tinkt sig? Finns

det drerf

dljarc? Och vad kostar kalaser?

sager Asa Dreyfus.

Niir man kommir s lingt i processen
jobbar man parallellt med hennes kolleger i
der akruella landet. Av Exportradets 500
anstillda finns nimligen goo utomlands.

Det dr diir det mer handfasta jobbet gars,

jare tll

som aktiv sokning av drerfor
exempel.

ETT BRA EXEMPEL pii en lyckad cxport-
sning iir Exportrider och Asa Dreyfus

Sal
spelat en betydande roll ar Orcbroforetager
ZilenZios satsning pi Norge.

Viren 2006 tog Asa Drevfus kontake

med ZilenZios grundare och dgare Marie
Lindgvist-Pahlstad och Jenny Helldén,
Firetaget hade di nare stora framgingar pd
hemmamarknaden och Asa kiinde till
trekte

foretager sedan sin tid pa Almi
att man ZilenZio acksd hade mojligheter
till exporr, och ZilenZio kinde sig nyfiken
pi vad Exporteadet kunde gora, Motet
resulterade 1 att ZilenZio arbetade igenom
Exportstegen, vilket blev ett narurligt steg
eftersom man redan hade exportfirfragningar
fran bland annat Norge.

Marie Lindgvis

=Pahlstad och Jen

Helldén hade blivit inbjudna till et mote
som Foreningssparbanken och E

portridet
anordnade om hur man gor affarer med
Norge. Asa Drevfus tyckee ate det varen
god 1dé att ZilenZio deltog.

Med pi motet var Erik Widing, som fir
Exportridets man i Oslo och sommaren
2007 ringde han for ate £ ZilenZio at
presentera sina produkter i Norge.

~ DE KLASSISKA marknaderna fiir svensk
export ir Tyskland och Norge. Men det ir
sillan jag behdver peka ut ett land och det ir
inte heller min uppgift, siger Asa Dreyfus.
Hennes kolleger i Oslo genomftinde en
marknadsundersakning och fiven sig till art
Marie Lindgvist-Pahlstad ach Je

Ny
Helldén fick triffa norska intressenter.
— Vi hade ingen tanke pa att bli ett export-
foretag, siger My Pahlstad.
Men varfor inte? 1 januari i ir begav de

Lindgvis

nen vid de hade

sig till Oslo, visade norr
att erbjuda och upprickte att det fanns en
stor efterfrigan pa deras produkrer i Norge.

Nu har de avtal med en av de storsta fri-

stiende inredningskedjorna i Norge och
bestillningarna strommar in.
Det blev diirfor ocksi nodvindigr are
anstiilla en representant med kontor i Oslo.
Jenny Helldén, som ir ckonomiansvarig,

har lite problem med att forsoka rikna ut vad

satsningen pi Norge innebir. Hon har satt en
budget pa fem miljoner kronor, men hon tror
inte art den hiller. Det blir mer in sd. Kanske

m\'ﬂ‘kl"[ mer.

NORGE AR INTE det enkiaste exportlander
och det beror pd art det fortfarande inte ir
medlem i EU. Den norska tullen éir erkint
sviir att ha art gr med,

— Vi har lirt oss massor om Norge och
hur det Fungerar dir. Snart borjar vi ocksa tala

norska, siger Jenny Helldén med ett leende.

ZilenZio och Norge ir ett utmirke
exempel pa nir ett mindre foretag med hjalp
av Exportradet etablerar sig internationellt.

Miinga forerag gwir sina egna vigar via

a kontakrer ut i virlden. Men det

slumpima

o'
giller att valja en serios partner, och framfor

allit vilja sjdlv, att inte bli vald. Framgings-

faktorn ar inte lika hog niir man avstir frin
att underscka marknaden och att grundlige
tinka igenom satsningen, siger Asa Dreyfus,

Hennes uppdrag ar inte bara att slussa
foretag vidare. Hon kan ocksi ta egna initiativ
och kontakta firetag som har varor eller

tjanster som hon tvcker borde vara intressanta

for export. Kanske dr Danmark ¢n passande

land for et foretag som ZilenZio?

- Ja, absolur, r Asa Direyfus,
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